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PERFIL PROFESIONAL
(
Gerente comercial con méas de 20 afios de trayectoria en negocios exigentes: alimentacion, distribucion B2B y eventos a
gran escala. Especializado en alimentos y consumo masivo B2B, con red de contactos real en la distribucién argentina de
productos saludables. Mi foco es que el area comercial opere alineada al plan de negocios — desde la compra hasta el
cobro — trabajando con ventas, compras y finanzas en simultaneo. Incorporo herramientas de IA de Gltima generacion,
configuradas a medida del negocio, para procesar datos, tomar decisiones rapidas y generar acciones alineadas al plan

comercial.

“La intencion de venta tiene que estar en todos los sectores: compras, cobranzas, logistica, reposicién y en cada

oportunidad de comunicacién con el cliente.”

Disponibilidad inmediata en Buenos Aires. Dispuesto a viajar por todo el pais y cubrir operaciones en sucursales.

ASESORIA EN IA PARA EMPRESAS

Acompafo a empresas en la incorporacion de |A con un enfoque orientado al negocio, no a la herramienta. Mi
propuesta combina experiencia operativa real con criterio comercial para que la |IA acelere resultados desde el primer

mes.

— Diagnéstico de procesos con IA

Mapeo de procesos comerciales, administrativos y logisticos.

Identificacion de oportunidades de automatizacion y analisis

con lA.

— Capacitacién de equipos

Formacion practica para que cada area incorpore la IA en su
rutina diaria, con seguimiento basado en metodologia agil.

— Implementacién a medida
Seleccion e integracion de herramientas de IA de Ultima
generacion adaptadas a la realidad y el sistema de cada

empresa.

— Campaiias y analisis con IA

Anélisis de comportamiento de clientes, disefio de campanas
de recontacto y seguimiento de KPIs comerciales con IA.

Modalidad: proyectos puntuales, asesoria continua o capacitacién in-company.
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DIFERENCIALES

( (
— Ejecuto con datos — Red de contactos real
Defino KPIs por sector, mido resultados y ajusto sobre la marcha. Distribuciéon de alimentos en Argentina, con criterio operativo
Cada decision comercial se toma con datos en la mano. desde el primer dia.
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— Esquemas de distribucién a medida — |A aplicada al negocio
Adaptados a la realidad y al momento de cada empresa. Herramientas de |IA de Gltima generacién, configuradas a medida,
para anélisis de datos, decisiones rapidas y campafas comerciales.
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— Metodologia agil + seguimiento constante — Equipos alineados a la cultura y al objetivo
Trabajo con légica de delivery manager: objetivos claros, Construccioén de cultura organizacional, plan de negocios y
planificacién semanal y seguimiento basado en Scrum para que capacitacién del equipo.

cada accién avance y se mida.

COMPETENCIAS CLAVE

Liderazgo operacional Gestion comercial Sistemas & IA aplicada
Equipos hasta 60 personas Direccion B2B Negociacion avanzada CHESS ERP (distribucién y consumo
masivo)
Toma de decisiones agil Desarrollo de cartera
IA de Ultima generacion
Operaciones de alto volumen Ferias internacionales
Herramientas a medida del negocio
Cultura organizacional Alimentos & consumo masivo
Excel con IA aplicada
Gestion multidisciplinaria Red de distribucion AR
Anélisis de datos con IA
Comportamiento cliente online
Automatizacion
Innovaciéon & procesos Estrategia & disponibilidad
Metodologia agil Scrum Delivery manager Pensamiento estratégico Vision de cadena de valor
Planificacién semanal IA aplicada al negocio Plan de negocios Disponibilidad inmediata Movilidad nacional
Mejora continua Campanias de recontacto
Encuestas de satisfaccion Estrategias en redes sociales

FORMACION & CAPACITACION

Carnet de Manipulacion de Alimentos
JASSAL  ASSAL — Agencia Santafesina de Seguridad Alimentaria
@ Vigente - Renueva 2028
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UNCAUS — Universidad Nacional del Chaco Austral
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nNutrer Gerente Comercial
F00dS  \trer Foods SRL — Distribuidora de alimentos saludables B2B

- Gestion comercial integral: cartera de clientes, proveedores y canal B2B (congelado, refrigerado y seco).

- Diagnéstico integral del negocio: analisis de stock, marcas, comportamiento de clientes y operacion online, con plan
de accion por sector e informes de seguimiento para mejora continua.

— Reduccién de la deuda del 85% trabajando con recursos existentes, sin financiamiento externo, redirigiendo esos
recursos hacia la venta en tiempo récord.

- Gestion integral con CHESS ERP — sistema disefiado especificamente para la industria de distribucién y consumo
masivo — centralizando la operatoria comercial, logistica y administrativa en una sola plataforma.

- Jefe de implementacién de CHESS ERP en la distribuidora: liderazgo del proyecto end-to-end y capacitacion del
equipo en el uso operativo del sistema.

- Implementacion de herramientas de IA de Gltima generacién, configuradas a medida del negocio, para procesar datos,
tomar decisiones rapidas, optimizar la administracién interna y potenciar campafas comerciales.

- Disefio de camparfias de recontacto de clientes activos e inactivos, con estrategias en redes sociales y encuestas de
satisfaccion para medir resultados.

- Analisis del comportamiento del cliente online para mejorar cercania y relacién con los fabricantes.

— Desarrollo de relaciones comerciales estratégicas con fabricantes y clientes, en ambos extremos de la cadena de
valor.

- Desarrollo de cultura organizacional: plan de negocios, alineacién de socios y capacitacién del equipo.

— Aplicacion de metodologia agil con légica de delivery manager: planificacion semanal de objetivos por sector y
seguimiento basado en Scrum para asegurar el avance y la trazabilidad de cada accion.

— Organizacion en ferias internacionales (Costa Salguero 2024-2025): armado de stand, activaciones con fabricantes y

sponsoreo.

Director General
Melt Eventos y Patamania Catering y produccién de alimentos

- Direccién durante 19 afos de Melt Eventos y Patamania, con crecimiento sostenido desde el inicio.

- Gestion de eventos de hasta 3.000 personas con equipos de hasta 60 colaboradores simultaneos.



- Coordinacion integral de la produccion de alimentos a gran escala, garantizando calidad y tiempos en operaciones de

alto volumen.

1

Liderazgo de equipos multidisciplinarios: salén, cocina, produccién, panificaciéon y carniceria.

1

Operacion de sector propio de carniceria y panificacion para la produccién de insumos de elaboracion.

- Dos unidades de negocio: catering a domicilio con servicio completo y delivery para eventos.

2006
Ejecutivo de Ventas — Maquinaria Alimenticia
Unreal — Equipamiento comercial para la industria alimentaria

@ UNREAL

- Comercializacién de maquinaria para la industria alimenticia: hornos, camaras de frio y lineas de produccion.
— Gestion de cartera de clientes del sector gastronémico e industrial, desde la prospeccién hasta el cierre.

- Negociacién de esquemas de financiacién y administracion del ciclo completo de ventas y cobranzas.



